SERIA: KONKRETNE ROZWIAZANIA

PIERWSZE
PIENIADZE Z Al

Plan na 30 dni: wybierz jedna ushuge, zréb trzy probki do
portfolio i zacznij zdobywac pierwszych ptacacych klientow
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NA START

Zanim zaczniemy

Za Toba pewnie kilka wieczoréw z czatem Al: przepis z resztek w lo-
dowce, pismo do spotdzielni, wierszyk na urodziny cioci — i zaskocze-
nie, jak dobrze to dziala. A potem reklama: kto$ na tle wynajetego
auta obiecuje wielkie pieniadze z Al za godzine pracy dziennie. Wy-
starczy kupi¢ kurs. W glowie dwa pytania naraz: ,czy to mozliwe?”
i ,czy to nie oszustwo?”.

Tak, z pomoca Al da sie zarabia¢ — ale nie na ,Al”, tylko na konkret-
nej ustudze, za ktéra kto$ chce zaplaci¢. Oszustwa da sie rozpoznad,
zanim wydasz na nie zlotéwke. A kursu za tysigce ani programowania
do tego nie potrzebujesz.

Jak korzystac¢ z tej ksiazki. Rozdzialy 1-7 to narzedzia: wybér ustu-
gi, praca z Al, portfolio, cena, klienci i realizacja zlecenia. Rozdziat 8
to plan 30 dni rozpisany dzien po dniu, na 30-60 minut dziennie. Roz-
dzialy 9 i 10 to formalnosci i pulapki. Przeczytaj cato$¢ w dwa-trzy
wieczory, a potem pracuj wedtug planu. Przygotuj komputer z czatem
Al (na start wystarczy wersja bezptatna), notes albo plik , Dziennik 30
dni” i arkusz kalkulacyjny.

Uczciwie o efektach. Nie obiecuje zadnej kwoty. 30 dni to plan dzia-
lan, nie gwarancja wyniku: po miesiacu masz wybrana ustuge, trzy
probki, oferte z cena i za soba pierwsze kontakty z potencjalnymi
klientami. Pierwsze platne zlecenie moze przyjS¢ w tym czasie, ale
réownie dobrze po kilku kolejnych tygodniach, a czesci oséb zajmuje to
dwa-trzy miesiace albo dtuzej — zaleznie od ustugi, znajomosci i cza-
su, jaki masz.

Kiedy najpierw ksiegowa, prawnik albo urzad

* Twoja jednoosobowa firma dziatata w ciagu ostatnich 60 mie-
siecy — zasady z rozdzialu 9 moga Cie nie dotyczy¢.

e Pracujesz na etacie — sprawdz w umowie zakaz konkurencji.




* Jestes na urlopie rodzicielskim, pobierasz zasitek lub swiad-
czenia albo masz status osoby bezrobotnej — zapytaj w ZUS
lub urzedzie pracy, czy dodatkowy przychod cos zmienia.

e Zlecenie dotyczy umow, danych osobowych, zdrowia, prawa
albo finanséw — najpierw specjalista.

» Ktos zada pieniedzy za ,dostep do zlecen” — to nie praca (roz-
dziat 10).

Ta ksiazka jest praktycznym przewodnikiem edukacyjnym i nie stano-
wi porady prawnej ani podatkowej. Przepisy i kwoty sie zmieniajg, dla-
tego aktualne zasady sprawdzaj na biznes.gov.pl albo u ksiegowej.

Jedna zasada bez wyjatkéw: nie placisz nikomu za mozliwos¢ zara-
biania i nie bierzesz zlecen, ktére polegaja na wprowadzaniu ludzi
w blad. Samo to pozwala omina¢ wiekszos$¢ pulapek.



ROZDZIAL 1

Pieniadze nie biora sie z Al

Wieczor, wreszcie cisza. Telefon, przewijanie i znowu to samo: ,Zara-
biam z Al wiecej niz na etacie. Pokaze Ci jak — darmowy webinar, link
w opisie”. Na webinarze duzo o wolnosci, mato konkretéw, a na koniec
kurs z rabatem ,,tylko do poinocy”. Pod spodem komentarze: , Dziata!”,

,Pierwsza wyptata po tygodniu!”. Zamykasz aplikacje z mieszanka na-
dziei i podejrzliwosci. Moze co$s w tym jest? A moze to kolejna pirami-

da?

Wiekszos¢ tego, co widzisz w reklamach, nie sprzedaje sposobu na za-
rabianie. Sprzedaje marzenie o nim.

Cztery obietnice, ktére warto rozpoznac

1. Kursy z obietnica dochodu. Zrzuty ekranu przychodéw, samo-
chdd, plaza. Zrzut ekranu da sie zrobi¢ z czegokolwiek, a przychéd
to jeszcze nie zysk. Jesli jedynym widocznym zZrédiem pieniedzy au-
tora jest uczenie innych, jak zarabiac¢, to wiesz juz, na czym on sam
zarabia.

2. Farmy tresci. ,Wygeneruj sto artykutow albo filméw dziennie i cze-
kaj na pieniadze.” Takich tresci powstaja ogromne ilosci, a wiele
platform ma zasady przeciw masowo generowanym materiatom ni-
skiej jakosci. Tres¢, ktdrej nikt nie potrzebuje, rzadko ktos kupuje.

3. Boty inwestycyjne ,, AI”. Reklama z twarza znanej osoby — czesto
podrobiona — i obietnica statego zysku z ,algorytmu”, ktéry gra na
gieldzie za Ciebie. To stare oszustwo w nowym opakowaniu. Zadna
uczciwa inwestycja nie gwarantuje zysku.

4. Zadania za wpisowe. Wiadomos$¢ od nieznajomego: praca zdalna,
ocenianie produktéw albo polubienia filmow. Pierwsze drobne wy-
platy naprawde przychodza. Potem warunek: zeby odblokowac le-
piej ptatne zadania, trzeba wptlacié¢. To schemat wyltudzenia.



W kazdej z tych historii brakuje jednej postaci: klienta, ktéry ptaci za
cos, czego naprawde potrzebuje. Pieniadze plyna w nich od Ciebie,
a nie do Ciebie.

Narzedzie to nie ustuga

Mtotek nie zarabia. Zarabia stolarz, ktéry zrobi komus pétke. Z Al jest
tak samo: nikt nie ptaci za ,sztuczna inteligencje”. Wtascicielka kwia-
ciarni ptaci za to, Zze przed Dniem Matki ma na profilu dobre posty
i nie musi ich wymysla¢ o pdéinocy. Wiasciciel sklepu internetowego
placi za sto opisow, ktére nie sa skopiowane od producenta.

Al dziata tu jak szybszy samochdd dla kuriera. Dowiezie paczke szyb-
ciej, ale nie znajdzie klienta i nie odpowie za to, ze w srodku jest to, co
trzeba. To robisz Ty: rozumiesz, czego klient potrzebuje, sprawdzasz
fakty, poprawiasz i bierzesz odpowiedzialnos$¢ za efekt. Za to ludzie
placa — Al sprawia tylko, Ze robisz to szybciej i taniej.

Dlatego najpewniejsza droga na start nie prowadzi przez ,biznes na
AI”, tylko przez jedna prosta ustuge dla matych firm albo oséb prywat-
nych, wykonywana z pomoca Al, ale sprawdzana i poprawiang przez
czlowieka. Mate firmy maja mndstwo takich zadan, rzadko maja na nie
czas, a o zleceniu czesto decyduje jedna osoba — wtasciciel.

Wzér do zapamietania: umiejetnos¢ x przyspieszenie dzieki AI x
ktos, kto za to placi. Jesli ktérykolwiek czynnik wynosi zero, wynik
tez wynosi zero. Umiesz, Al pomaga, ale nikt nie ptaci — masz hobby.
Kto$ ptaci, Al pomaga, ale nie umiesz oceni¢ efektu — masz przepis na
reklamacje. Wszystkie trzy naraz — masz ustuge.

Cwiczenie 1.1: Mapa Twoich umiejetnosci

Podziel kartke na trzy kolumny:.

1. Co umiesz. Wypisz co najmniej 10 rzeczy z pracy, studidw,
hobby i domu: piszesz poprawnie, znasz angielski, prowadzisz
budzet w arkuszu, robisz dobre zdjecia telefonem, cierpliwie
ttumaczysz rodzicom obstuge smartfona, znasz od srodka ja-
kas branze — gastronomie, handel, budowlanke, beauty.




2. Co z tego Al przyspiesza. Czy czat Al, generator grafik albo
narzedzie do transkrypcji zrobia pierwsza wersje szybciej?
Whpisz: tak, czesciowo, nie.

3. Kto za to placi. Wpisz konkretny typ klienta, najlepiej z adre-
sem: ,zaktad fryzjerski na moim osiedlu”, ,maty sklep interne-
towy z odzieza”, ,znajomy, ktéry prowadzi warsztat”. Nie ,fir-
my” i nie ,, wszyscy”. Jesli nikt nie przychodzi Ci do gtowy, po-
staw kreske.

Zakresl wiersze, w ktorych wszystkie trzy kolumny sa wypeinio-
ne. Na koniec dokoncz zdanie: , Ludzie najczesciej prosza mnie
o pomoc w...”. OdpowiedZ bywa najlepsza wskazoéwka z calej
kartki.

Jesli masz cho¢ jeden zakreslony wiersz, masz zalazek ustugi — i wie-
cej konkretu niz po niejednym webinarze. Jesli nie masz Zzadnego, tez
dobrze: w nastepnym rozdziale czeka katalog jedenastu ustug, ktére
da sie zacza¢ bez programowania, z uczciwym opisem tego, czego Al
za Ciebie nie zrobi. Potem warsztat pracy z Al, trzy préobki w tydzien,
cena bez zgadywania i gotowe wiadomosci do pierwszych klientéw.
Zaczynamy od najtrudniejszej decyzji: wyboru jednej rzeczy.
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